Modules

Verwelkoming en verkenning

Besigheidsidees en geleenthede

In watter naam doen
ek dit?

Wat moet ek weet
van die bedryf?

Boekhou, bank en
geldsake

Bedryf van 'n besigheid

Bemarking

Onderhandelingsvaardigehede

Gevalle Studies

Motor herstelwerk

Kan ek alles verloor?

Kyk rond om jou

Hoe hou ek tred

Die praktiese stappe
van 'n besigheid begin

Waar kry ek kliénte?

Ek soek 'n winskoop

Uitkomste

Wees gemaklik met die pad
voorentoe

Identifiseer idees
Evalueeridees
Sorg vir plan 'B'

Weet watter regspersone tot
jou beskking is

Weet wat die wetsvereistes
vir jou besigheid verg

Wat doen my opposisie?

Weet om boek te hou
en hoe om te faktureer

Plek
Toerusting
Handelsmerke
Mense aanstel
Waarborge
Versekering
Personeel
Tegnologie

Weet hoe om die produk
te bemark

Onderhandel en wen!

Sleutel Oefeninge

Bepaal die mark
Bepaal die bereidwiligheid om te
betaal

Bepaal watter respersoon vir
die besigheid geskik is

Sel vas in watter raamwerk
jy gaan moet voldoen

Bepaal jou deurlopende
winsgewendheid

Bepaal wat jy nodig gaan kry
en bepaal die koste

Gaan my teikenpopulasie
weet wat ek doen?

Ken die 4 stappe in die onder-
handelingsproses

Totale duur

Duur
(weke)

14




